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Revolucija u poslovanju
Solane Pag

Solana Pag, najveci proizvodac morske soli
u Hrvatskoj, uspjesno integrira eXite®
platformu kako bi unaprijedila svoje

poslovanje i optimizirala procese proizvodnje
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BUDIMPESTA

EDI u agroindustriji

Jasenska d.0.0. posvecena otkupu i
distribuciji voca i povréa odlucila se na korak
prema modernizaciji kroz implementaciju
elektroniCke razmjene podataka (EDI).
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KRAKOV

EDI u Gama Elektronik
Pedstavliamo vam uspjeSan primjer primjene
EDI razmjene dokumenata putem usluge
eXite® u tvrtki Gama Elektronik, lideru na
trzistu IT i elektronicke opreme..
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Optimizacija poslovanja u poljoprivrednoj
distribuciji

Kako je GardenPetHome unaprijedio
poslovanje uz uslugu eXite®?

Optimizacija poslovanja u industriji konzumnih jaja
EDI komunikacija u Lukacu

8. GS1 Konferencija u BiH
»Digitalna ekspanzija: Put BiH u bespapirno
poslovanje“

Kako EDI postavlja smjernice i povezuje svjetove?
Most ili kompas?
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Poslovna komunikacija
s hrvatskim tvrtkama

EDI u logistici trgovine:
povecanje ucinkovitosti
i smanjenje troskova
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UVODNIK

Bozidar Bajsi¢
Direktor operacija

Uspjesno poslovanje tvrtki sve vise postaje ovisno
od uspjesne automatizacije procesa s partnerima.
Proizvodnja na zahtjev industrija 4.0 ili 50 nije
moguca bez ucinkovite razmjene potrebnih informa-
cija izmedu partnera.

S druge strane, nestasica radne snage traZi sman-
Jenje administracije i nepotrebnih koraka u procesi-
ma nabave robe Siroke potrosnje i HORECA. Isto
tako optimizacija zaliha i raspoloZivost proizvoda,
pa i usluga postaje sve vaznija za konkurentsku
prednost. Sve to vodi u promjenu B2B procesa s
digitalizacijom, gdje je EDI tehnologija osnova.

U procesima se tako osim narudzba, dostavnica i
racuna razmijenjenu dodatne i kompleksnije infor-
macije koje automatski Salju partneri medu sobom
da mogu pratiti tok robe, zalihe i raspoloZivost arti-
kala. Tako smo na konferenciji u Sarajevu predstavi-
li specificnost EDI-ja u Horeca segmentu i EDI-ja u
automobilskoj industriji koja bez EDI-ja ne moZe
ucinkoviti  proizvoditi personalizirane proizvode
koje traze danasnji kupci automobila.

U nastavku procitajte nekoliko primjera koristenja
EDI tehnologije u razlicitim procesima i industrija-
ma.

Ugodno citanje vam Zelim,
BoZidar Bajsic
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REVOLUCIONARNO
UNAPRJEDENJE POSLOVANJA
U SOLANI PAG

Solana Pag, najvedi proizvoda¢ morske soli u Hrvatskoj, uspjesno integrira eXite®
platformu kako bi unaprijedila svoje poslovanije i optimizirala procese proizvodnje
soli. Kroz inovativnu primjenu usluge eXite®, Solana Pag postize
vecCu transparentnost, efikasnost i kontrolu nad svojim operacijama.

Jedna od klju¢nih prednosti eXite® platforme je njezina spo-
sobnost integracije s razli¢itim poslovnim sustavima, $to
omogucuje glatku razmjenu podataka izmedu razlic¢itih dijelo-
va proizvodnog lanca. Solana Pag koristi naSu uslugu za auto-
matizaciju procesa pracenja i upravljanja proizvodnjom soli,
§to rezultira smanjenjem vremena potrebnog za administrativ-
ne zadatke i povecanjem vremena koje se moZe usmjeriti na
samu proizvodnju. Pored toga, pruZa Solani Pag detaljne ana-
lize i izvjeStaje o performansama proizvodnje, omogucujuéi
im bolje donoSenje odluka i optimizaciju proizvodnih procesa.
Ova transparentnost i prilagodljivost klju¢ni su za Solanu Pag
kako bi ostali konkurentni na trZiStu morske soli.

Kroz uspjesnu implementaciju eXite® platforme, Solana Pag

podiZe svoje poslovanje na viSu razinu, postizu¢i vecu produk-
tivnost, kontrolu i konkurentnost na trziStu. Ova suradnja
potvrduje vaznost inovativnih tehnoloskih rjeSenja u moderni-
zaciji tradicionalnih industrija poput proizvodnje soli.

Proces transformacije poslovanja Solane Pag uz eXite® uslugu :

1. Automatizacija procesa proizvodnje: omogucena potpuna
automatizacija procesa proizvodnje soli, Sto rezultira
povecanom efikasno$¢u 1 smanjenjem ljudske greske. Od
pradenja stanja bazena za sol do upravljanja postupkom
kristalizacije, svaki korak je optimiziran radi maksimalne
ucinkovitosti.
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2. Napredna analitika: Integracija naprednih analitickih alata
omogucuje Solani Pag dublji uvid u performanse proizvod-
nje. Analizom podataka o koli¢inama proizvedene soli, kva-
liteti, i trendovima potraznje, Solana Pag moZe donositi
informirane odluke o planiranju proizvodnje i upravljanju
zalihama.

3. Optimizacija logistickih lanaca: bolje upravljanje
logistickim lancima, §to ukljucuje pracenje isporuka sirovi-
na, planiranje isporuka gotovih proizvoda te optimizaciju
ruta dostave. Ovo pomaZe u smanjenju troskova prijevoza i
vrijeme isporuke, $to rezultira boljom uslugom za klijente.

4.Povedana transparentnost i praenje: potpuna transpa-
rentnost nad svojim poslovnim procesima. Uprava moZe u
realnom vremenu pratiti napredak proizvodnje, provjeravati
stanje zaliha i brzo reagirati na bilo kakve izazove ili prom-
jene na trzistu.

5. Unaprijedena komunikacija i suradnja: olakSana komu-
nikacija i suradnja unutar tvrtke i s vanjskim partnerima.
Timovi za proizvodnju, logistiku i upravljanje zalihama
mogu efikasno komunicirati i koordinirati svoje aktivnosti
kako bi osigurali glatko i u¢inkovito poslovanje.

Kroz integraciju eXite®platforme, Solana Pag pokazuje svoju
predanost inovacijama i kontinuiranom unaprjedenju kako bi
ostala lider u industriji proizvodnje morske soli u Hrvatskoj.
Ova platforma omogucuje im da iskoriste najnovije tehnologi-
je za optimizaciju svojih poslovnih procesa i osiguraju vrhuns-
ku kvalitetu i uslugu za svoje kupce.

Prednosti EDI integracije

= Pojednostavijeno, fleksibilno i ekonomi¢no
poboljsanje procesa

= Dostupno kao EDI usluga kojom
se upravlja izvana ili interno

= Sucelje za EDI platformu eXite®

= Integrirani e-racun

O Solani Pag

Solana Pag je najveci proizvodac
morske soli u Hrvatskoj, a svoju OLANA PAG
proizvodnju temelji na _3
tisu¢ljetnoj tradiciji proizvodnje

morske soli na otoku Pagu. Solana Pag smjeStena je
juzno od grada Paga na povrSini od 225 hektara. Prostra-
na plitka laguna omedena je s istoka i zapada, brdom.
Grada tla — nepropusno tlo sacinjeno uglavnom od
ilovace i gline, te specifi¢ni klimatski uvjeti, odli¢na su
podloga za vrhunsku pasku sol.

Kao dokaz iznimne kvalitete i specificnosti paske mors-
ke soli, Solana Pag primila je od Ministarstva poljopriv-
rede, ribarstva i ruralnog razvoja, RjeSenje kojim se
paska sol registrira kao oznaka izvornosti.

OsvijeSteni potroSaci, svugdje u svijetu, sve su osjetlji-
viji po pitanju nutritivnih, higijenskih i zdravstvenih
standarda prehrambenih proizvoda, ali isto tako preferi-
raju tradicijske, autohtone proizvode koji na neki nacin
cuvaju gastronomske identitete pojedinih podneblja.
Tehnologija proizvodnje u Solani Pag maksimalno
koristi prirodne prednosti podrucja na kojem se nalazi
— Cisti okoli§, veliki broj suncanih dana, pogodan vjetar.
Stoga, paSka sol svojom ¢isto¢om spada medu najkvali-
tetnije u Europi i svijetu.

Paska sol sadrZi sve minerale koji su, osim vode, osnov-
ni sastojci prirodnog mora. Umjerene koli¢ine soli tre-
baju se redovito unositi u organizam, s obzirom na to da
minerali kalcij i magnezij igraju klju¢nu ulogu u meta-
bolizmu i vitalnim funkcijama tijela.

www.solana-pag.hr

L[]

= Digitalno arhiviranje u skladu
S pravnim propisima

= Nadzor poslovanja
= Upravljanje radnim postupcima
= Neovisnost od platforme

= EDITEL podrska 24 sata dnevno
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EDI U AGROINDUSTRIJI

Revitalizacija radnih procesa

Jasenska d.o.o. spada medu vodece tvrtke koje se bave otku-
pom i distribucijom voca i povréa, a prije svega mandarina.
Uz sve vece zahtjeve trZiSta i potrebu za optimizacijom poslov-
nih procesa, njihova firma posveéena otkupu i distribuciji voca
i povrca odlucila se na korak prema modernizaciji kroz imple-
mentaciju elektronicke razmjene podataka (EDI). Ova tehno-
logija nije samo promjena u nacinu poslovanja; ona je revolu-
cija koja omogucuje brzu, precizniju i u€inkovitiju razmjenu
informacija.

Brza komunikacija s dobavljaCima

EDI nam omogucuje trenutanu razmjenu informacija
s dobavljacima voca i povrca. Otkup postaje precizniji, a trans-
parentnost u pregovorima s dobavljac¢ima povelava se,
smanjujuéi moguénost nesporazuma i optimizirajuéi procese
nabave.

Implementacija EDI-ja u distribucijskom lancu znaci brzu
obradu narudzbi, tocniju informaciju o zalihama i pradenje
isporuka u stvarnom vremenu. Ovo ne samo da poboljSava
zadovoljstvo kupaca ve¢ i pomaZe u odrZavanju stabilnosti u
distribucijskom lancu.

Svjeze i precizno

Zahvaljujuci EDI integraciji, krajnji korisnici dobivaju svjeze
proizvode s minimalnim vremenom Cekanja. Pradenje puto-
vanja proizvoda od polja do stola postaje transparentno,
pruzajuci povjerenje potroSacima u kvalitetu proizvoda.
Uvodenje EDI tehnologije u poduzece nije samo investicija u
tehnologiju; to je investicija u buducnost. S ovom revolucio-
narnom integracijom, naSa firma stoji na celu inovacija u
industriji voca i povrca, postavljajuéi temelje za dugorocan
uspjeh i odrZivost.

Prednosti:

=Nije potreban ruc¢ni unos podataka

=EDITEL-ova onboarding usluga omogucuje brzo
povezivanje partnera (TIER1, TIER2, TIER3, itd.)

= PoboljSano zadovoljstvo kupaca

= Maksimalni sigurnosni standardi

= Brza naplata potraZivanja

O Jasenska d.o.o.

Osnovana je 1998. godine

s ciljem da se posveti otkupu M Ji (oY DAY (95 N
i distribuciji mandarina iz

doline Neretve. S vremenom

prosiruje poslovanje i otvara otkupno-distributivne cen-
tre u Zagrebu i Koriji, te se bavi otkupom, uvozom
i distribucijom svih vrsta voca i povréa. Jasenska danas
ima 40 stalno zaposlenih, a u vrijeme sezone mandarina
broj zaposlenih poveéava se do 110. Rast i razvoj tvrtke
prije svega je rezultat ulaganja i uvodenja suvremenih
tehnologija u procesu proizvodnje, prerade i zastite voca
ipovréa. Njihov centar u Opuzenu prostire se na povrsini
od 10 400 m? unutar kojeg se vr$i otkup i pakiranje. U 5
suvremenih komora, ukupne povrSine 960m2, provodi
se proces odzelenjavanja mandarine prema najsuvre-
menijoj tehnologiji dok se u 2 komore povrSine 620m?
provodi proces pothladivanja. Jasenska d.o.o. na oko 50
ha obradive povrSine u suradnji sa svojim kooperantima
provodi nadzor proizvodnje mandarina prema
medunarodnim standardima poljoprivredne proizvodnje
,»Global G.A.P*. U proizvodnji mandarina suraduju s
oko 250 kooperanta.

Od ukupno otkupljene koli¢ine mandarina, 75 % odlazi
u inozemstvo dok 25 % pripada domacem trZistu.

www.jasenska.com
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PRIMJENA EDI RAZMJENE
DOKUMENATA U GAMA ELEKTRONIK

Sa zadovoljstvom vam predstavijiamo primjer uspjesne primjene EDI (Electronic
Data Interchange) razmjene dokumenata preko usluge eXite® u tvrtki Gama
Elektronik, dugogodisnjem lideru na trzistu IT i elektroniCke opreme.

Rast i razvoj

Kroz godine, Gama Elektronik je ostvarila znacajan rast priho-
da i proSirila svoju mreZu partnera diljem regije. Sva ostvarena
dobit reinvestirana je u §irenje asortimana proizvoda i razvoj
vlastitih brendova, uvijek pazeci na kvalitetu proizvoda i uslu-
ga, s posebnim naglaskom na postprodajni period.

Uvodenje EDI razmjene preko eXite®

Kao dio svoje kontinuirane teZnje za inovacijama i poboljSan-
jem poslovnih procesa, Gama Elektronik je odlucila uvesti
EDI razmjenu dokumenata preko usluge eXite®.

Ova strategija omogucila im je brojne prednosti:

=Brza i sigurnija razmjena informacija: EDI eliminira
potrebu za ru¢nim unosom podataka, smanjujuéi moguénost
pogreSaka i ubrzavajudi proces razmjene dokumenata.

=Povecana produktivnost: Automatizacija procesa oslobada
vrijeme zaposlenicima, omogucujuci im fokus na strateSke
zadatke 1 poboljSanje usluge.

=Smanjenje troskova: EDI smanjuje troSkove povezane
s papirnatim dokumentima, poStarinom i arhiviranjem,
dok ubrzava obradu narudzbi i faktura.

=PoboljSana usluga za kupce i partnere: Brza reakcija na
potrebe kupaca i partnera, s moguc¢no$éu pracenja narudzbi
u stvarnom vremenu, rezultira ve¢im zadovoljstvom i
lojalno$¢u.

Prednosti EDI sustava

Uvodenje EDI sustava donijelo je konkretne prednosti u sva-
kodnevnom poslovanju Gama Elektronika. Automatizacija
procesa smanjila je potrebu za ru¢nim unosom podataka, $to
je rezultiralo manjim brojem pogreSaka i brZom obradom
informacija. Produktivnost zaposlenika zna¢ajno je povecana

jer su oslobodeni rutinskih zadataka, omogucujuci im fokus
na strateSke inicijative.

Smanjenje troSkova bilo je vidljivo kroz eliminaciju papirna-
tih dokumenata i smanjenje troSkova poStarine i arhiviranja.
BrZa obrada narudzbi i faktura takoder je doprinijela boljoj
financijskoj uc¢inkovitosti.

Buduénost s EDI razmjenom

Gama Elektronik nastavlja s inovacijama i poboljSanjima
u svim aspektima svog poslovanja. Primjenom EDI razmjene
dokumenata preko usluge eXite®, postavili su temelje za jo§
efikasniji 1 kvalitetniji rad, ¢cime osiguravaju jo$ bolju uslugu
za svoje kupce i partnere.

Tvrtka ¢e i u buducnosti biti posveéena svojim partnerima,
pazljivo sluSaju¢i njihove potrebe i pruzajuci im podrSku
u radu, koriste¢i sve dostupne resurse kako bi zajednicki ost-
varili jo§ vece uspjehe.

Zahvaljujemo Gama Elektroniku na povjerenju i radujemo
se daljnjoj uspjeSnoj suradnji.

O tvrtki Gama Elektronik

Gama Elektronik osnovana je
1999. godine kao mala trgovinska
radnja i servis specijaliziran za
popravak i prodaju ITi elektronicke
opreme. Krenuli su s velikim ent-
uzijazmom i ljubavlju prema elek-
tronici i informatici, prvenstveno se fokusirajuci na ser-
visiranje elektronike i odrZzavanje racunala. Zahvaljujuéi
velikoj potraZnji i zadovoljstvu svojih kupaca, brzo su
prosirili djelatnost i na prodaju.
Tvrtka je od samih pocetaka prepoznala da je kljuc usp-
jeha u pruZanju kompletne usluge koja obuhvaca savje-
tovanje kupaca, edukaciju o proizvodima, te brzo i kva-
litetno odrZavanje i servisiranje.

www. gama-elektronik.hr
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OPTIMIZACIJA POSLOVANJA U
POLJOPRIVREDNOJ DISTRIBUCIJI

Kako je GardenPetHome unaprijedio poslovanje uz uslugu exite®?

Kako bi razmjena informacija izmedu tvrtki bila uspje$na, ona
mora biti sigurna, pouzdana i treba se moci pratiti. Upravo to
jam¢i EDI platforma eXite® s kojom je tvrtka GardenPetHome
odlucila unaprijediti svoje poslovanje. Prepoznali su potrebu
za modernizacijom nacina na koji upravljaju svojim asortima-
nom proizvoda, komunikacijom s partnerima te analizom
trzi$nih trendova.

eXite® platforma pruzila im je sveobuhvatno rjeSenje koje im
omogucuje ucinkovitiju komunikaciju s poslovnim partner-
ima, pradenje zaliha, analizu prodaje te planiranje marke-
tinSkih kampanja. Kroz integrirani sustav upravljanja zaliha-
ma, sada su u moguénosti optimizirati zalihe kako bi
osigurali da uvijek imaju dovoljno proizvoda na raspolaganju
svojim klijentima, §to im pomaZe u odrZavanju visoke razine
zadovoljstva kupaca.

Nekoliko klju¢nih prednosti koje su ostvarili koriStenjem

nase platforme:

1. Upravljanje inventarom: precizno pracenje koliCine i
raspoloZivost svake stavke u njihovom inventaru. Ovo im je
omogucilo optimalno planiranje zaliha i smanjenje rizika od
nedostatka ili prekomjerne zalihe.

2. Narudzbe i logistika: proces narucivanja i isporuke je brzi
i efikasniji uz eXite® uslugu. Automatizirani su procesi
narucivanja, pracenja isporuka i upravljanja skladiStem
kako bi osigurali pravovremenu dostavu svojim klijentima.

3. Analitika i izvjeStavanje: imaju pristup detaljnim analiza-
ma i izvjeStajima o svojem poslovanju. Ovo im je omogucilo
bolje donoSenje odluka, identificiranje trendova i prilagodbu
strategije prema potrebama trZista.

4. Bolja korisnicka usluga: smanjenjem vremena potrebnog
za obradu narudzbi i isporuka, mogu se viSe posvetiti
pruzanju vrhunske korisni¢ke usluge i podrske.

5. Prilagodljivost i fleksibilnost: eXite platforma je prilagod-
ljiva specificnim potrebama i procesima poslovanja. Bez
obzira jeste li distributer sjemenske robe, opreme za kuéne
ljubimce ili staklene ambalaZe, naSa platforma omogucuje
optimalno upravljanje svim aspektima vaSeg poslovanja.

Sigurnost i pouzdanost

eXite® osigurava visoku razinu zastite zahvaljujuéi pouzdanoj
infrastrukturi, podrZanoj partnerstvom s tehnoloSkim liderom

T-Systems. Kontinuirano nadgledamo sve EDI transakcije i
aktivnosti kako bismo osigurali sigurnost i integritet podataka.
Redundantna infrastruktura u visoko sigurnim podatkovnim
centrima, 24/7/365 dostupnost s neprekidnom podr§kom,
viSerazinski vatrozid i kriptirani prijenos podataka samo su
neke od kljuénih sigurnosnih znacajki. Uz to, eXite® podrzava
Sirok spektar industrijskih standarda, ERP/WWS adaptera i
komunikacijskih kanala, omogucavajuci vam brzo i jednostav-
no povezivanje s gotovo svim EDI partnerima.

O tvrtki GardenPetHome

GardenPetHome podruZnica je firme Sjemenarna d.o.o.
koja proizvodi i distribuira brendove Green Garden, Pro
Garden, Friend, Master, Stoper, Gardener i Vetro, a ujed-
no zastupa i mnoge renomirane svjetske tvrtke kao §to su:
BASF, Chromos Agro, Agrico, Franchi Sementi, Agrecol,
Arcos, Broer, DLF i

dr. Brandovi s kojima se Sjemenarna prezentira na trZiStu
BiH dostupni su svima, a mogu se pronaci ne samo u Sje-
menarninim agro centrima nego i u svim bolje opskrblje-
nim trgovinama.

Sjemenarna d.o.o. posluje kroz razvijenu distributivnu
mreZu i posjeduje vlastiti lanac agro centara. Razvijena
distributivna mreZa pokriva podrucje cijele BiH, a usmje-
rena je prema trznim centrima i specijalnom kanalu (agro
centrima, agrarijama, zoo centrima, veterinarijama, veli-
kim poljoprivrednim proizvodac¢ima, trgovinama vrtnom
opremom itd.).

Lanac Sjemenarninih maloprodajnih mjesta trenutno ¢ini
osam velikih i reprezentativnih agrocentara, a smjeSteni
su u Mostaru na dvije lokacije, Sirokom Brijegu, Citluku,
Grudama, LjubuSkom, Posu§ju i u Stocu.

Misija im je odrZzati konkurentsku prednost, poveanjem
trziSnog udjela jaCati poziciju na trZiStu, kontinuirano
raditi na podizanju svijesti potro§a¢ima o postojanju vlas-
titih trZiSnih marki, neprekidno razvijati sustave distribu-
cije, pratiti zadovoljstvo kupaca i odrZati status lidera.

www.sjemenarna.com/language/hr
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OPTIMIZACIJA POSLOVANJA U
INDUSTRIJI KONZUMNIH JAJA

EDI komunikacija u LukaCu

U danas$njem dinami¢nom poslovnom okruzZenju, kompanije
koje se bave proizvodnjom i prodajom konzumnih jaja
suocavaju se s izazovima ucinkovitosti i konkurentnosti.
Uvodenje elektronicke razmjene podataka (EDI) predstavlja
klju¢ni korak prema optimizaciji poslovanja i unaprjedenju
komunikacije unutar lanca opskrbe.

Elektronicka razmjena podataka (EDI) predstavlja automati-
zirani proces razmjene poslovnih dokumenata izmedu
razlic¢itih racunalnih sustava. U kontekstu proizvodnje i pro-
daje konzumnih jaja, EDI omogucuje brzu i preciznu komu-
nikaciju izmedu razli¢itih partnera u lancu opskrbe,
ukljucujuci dobavljace, distributere i maloprodajne partnere.

Prednosti EDI-ja

=Smanjenje pogreSaka: Automatizirana razmjena podataka
minimizira rizik od ljudskih pogreSaka u unosu podataka,
poboljSavajuci to¢nost informacija.

=Povecana ucinkovitost lanca opskrbe: Brza i pouzdana raz-
mjena informacija s partnerima omogucuje ucinkovitije
upravljanje inventarom, proizvodnjom i isporukom.

= Smanjenje troSkova: Eliminiranje potrebe za ru¢nim unosom
podataka i papirnatim dokumentima smanjuje operativne
troskove i poboljSava opéu ekonomicnost poslovanja.

Primjeri implementacije EDI-ja u praksi:

= Automatizirana narudZba materijala: Procesiranje narudzbi
za potrebne materijale automatski putem EDI sustava sman-
juje vrijeme Cekanja i osigurava pravovremeno opskrblji-
vanje.

=Pracenje inventara i isporuka: Pradenje stanja inventara u
stvarnom vremenu omogucéava bolje upravljanje zalihama i
brze odgovaranje na potraZznju trZista.

= Fakturiranje i pla¢anja: Automatizirani procesi fakturiranja
putem EDI integracije smanjuju administrativne zadatke i
ubrzavaju financijske transakcije.

Zakljucak:
Uvodenje EDI-ja u poslovanje tvrtke koja se bavi proizvod-
njom i prodajom konzumnih jaja predstavlja klju¢nu strategi-

ju za postizanje konkurentske prednosti u dinami¢nom
trZziSnom okruZenju. Ova tehnologija omogucuje ne samo
smanjenje operativnih tro§kova vec i poboljSanje efikasnosti,
tocnosti podataka te opcéenito optimizaciju lanca opskrbe,
¢ime se ostvaruju dugorocne koristi za poslovanje.

O firmi Lukac

Luka¢ je obiteljsko poduzece
osnovano 1992. godine, a vode
ga supruznici Marijan i Marija
Luka¢ te njihove 4 kéeri — Mari-
jana, Magi, BlaZena i Katarina. =
Osnovna i najvaznija djelatnost Lu kac
poduzeéa Luka¢ proizvodnja je i prodaja konzumnih
jaja u ljusci, a od 2012. godine poduzeée u ponudi ima i
tekuca pasterizirana jaja. Investiranjem u preradu jaja
poduzece Lukac postalo je jedini proizvodac u Hrvats-
koj koji ima u ponudi paket proizvoda — jaja u ljusci i
tekuca jaja.
SjediSte se nalazi u Zagrebu, a proizvodni dijelovi loci-
rani su u mjestima Caginec i DereZani pokraj Ivanié
Grada. SkladiSta jaja za maloprodaju nalaze se u Zagre-
bu i Splitu te na taj na¢in ima rijeSenu i odli¢no uhodanu
distribuciju u cijeloj Hrvatskoj. Luka¢ pridaje veliku
vaznost prodaji jaja na trZznicama te je prisutan na svim
trznicama u Zagrebu, Velikoj Gorici, Samoboru i
ZapreSicu. U obiteljskom poduzecu trenutno je zaposle-
no 80 djelatnika. Ukupan kapacitet je 90 000 koka nesi-
lica kaveznog uzgoja te 160 000 koka nesilica podnog
uzgoja te je time s godiSnjom proizvodnjom od 75 mili-
juna jaja drugi najveci proizvodac jaja u Hrvatskoj.
S 30-godiSnjim iskustvom poduzece Luka¢ moZe se
pohvaliti velikom prepoznatljivoScu na trZiStu, u potpu-
nosti zatvorenim ciklusom proizvodnje, visokim tehno-
loskim postignuc¢ima, vrhunski opremljenim objektima
te pracenjem najnovijih trendova EU i time se penje na
sam vrh peradarstva u Republici Hrvatskoj
www.lukac.hr
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8. GS1 KONFERENCIJA

Poslovna zajednica definirala je korake prema digitalizaciji

Sarajevo, 30. svibnja 2024. — U Hotelu Hills odrZzana je 8.
GS1 Konferencija pod nazivom ,,Digitalna ekspanzija: Put
BiH u bespapirno poslovanje®, okupivsi preko 260 sudionika
iz privatnog i javnog sektora kako bi istrazili korake prema
digitalizaciji u Bosni i Hercegovini. Konferenciju je otvorio
Adi Turkovi¢, direktor GS1 BiH, koji je istaknuo vaznost digi-
talne transformacije za konkurentnost domacih kompanija te
podrsku GS1 BiH u implementaciji globalnih standarda.

Almir Badnjevi¢, direktor IDDEEA, naglasio je znacaj
elektroni¢kog potpisa kao klju¢nog alata za pravno valjane
transakcije u digitalnom okruZenju, dok je Alisa Hodzi¢ iz BH
Telecoma istaknula vaznost digitalne infrastrukture za uspjeh
e-fakturiranja i ostalih digitalnih procesa. Takoder, HodZi¢ je
naglasila ulogu BH Telecoma kao inovatora i lidera u digital-
noj transformaciji, promovirajuéi suradnju kao kljucni faktor
tehnoloSkog napretka.

Pruzatelji EDI usluga prezentirali su prakti¢ne primjere
situacije na BiH trZiStu i korake prema uspostavljanju
elektronicke razmjene podataka, vaznost GS1 standarda u
ovim procesima i potrebnu interoperabilnost.

Jedan od klju¢nih segmenata konferencije bio je prikaz prim-
jene GS1 standarda i 2D kodova, ukljucujuci QR kodove u
logistici i proizvodnji. Penny plus d.o.o. Sarajevo predstavio je
inovativno rjeSenje za unaprjedenje korisni¢kog iskustva
pomocu QR kodova, dok su sudionici po prvi puta imali prili-
ku cuti o Digitalnim putovnicama proizvoda (DPP), novoj
inicijativi EU koja ¢e do 2030. godine zahtijevati primjenu
DPP-a na sve proizvode na teritoriju EU. Haris Poturkovié iz
GS1 BiH pojasnio je da putovnica sadrZi detaljne informacije
o sirovinama, CO2 emisijama, proizvodnji i reciklaZi, pruzajuci
transparentnost i praéenje Zivotnog ciklusa proizvoda. Alma
Ras d.o.o. Olovo pionirski je primijenila DPP na bijele majice
iz svoje kolekcije, dok je multinacionalna kompanija H&M
takoder predstavila svoju upotrebu DPP-a.

Na temu sljedivosti proizvoda, Ema LovSin iz OriginTraila
prikazala je kako GS1 standardi osiguravaju provjerljivost
informacija, omogucujuéi Al sustavima bolje pracenje proiz-
voda, te kako BiH moZe slijediti primjer implementacije ove
tehnologije u Sloveniji. Takoder, BoZidar Bajsi¢ iz Editel Adria
predstavio je prednosti EDI tehnologija i robotizacije u poslo-
vanju, naglasiv§i da automatizacija razmjene podataka sman-
juje troSkove i povecava efikasnost, ¢ime se povecava konku-
rentnost kompanija.

Prezentaciju je odrZao i gospodin BoZidar Bajsi¢, direktor ope-
racija tvrtke Editel Adria, na temu ,,Digitalno poslovanje s
EDI - robotizacija‘“. Istaknuo je kljucne prednosti implemen-
tacije EDI (Electronic Data Interchange) tehnologija i roboti-
zacije u poslovnim procesima. Naglasio je kako automatizacija
i digitalizacija razmjene podataka mogu znaCajno smanjiti
operativne troSkove, ubrzati poslovne procese i1 smanjiti
moguénost ljudske pogreske. Posebno je istaknuto kako robo-
tizacija, u kombinaciji s EDI tehnologijama, omoguéava brzu i
precizniju obradu narudzbi, faktura i drugih poslovnih doku-
menata, ¢ime se povecava efikasnost i konkurentnost kompa-
nija na trzistu.

Posebno zanimljiva bila je panel diskusija ,,Jmamo li vreme-
na, znanja i hrabrosti za e-fiskalizaciju i e-racun?*, u kojoj
su sudjelovali predstavnici drZavnih institucija i poslovnog
sektora. Igor Zorko iz Gospodarske komore Slovenije naglasio
je vazZnost usvajanja e-racuna za efikasnost poslovanja, dok je
Mario Nenadic iz Udruge poslodavaca FBiH istaknuo potrebu
za prilagodbom zakonodavnog okvira kako bi digitalna trans-
formacija bila uspjeSna. BoZidarka Popovi¢ iz Ministarstva
financija Republike Srpske naglasila je da Republika Srpska
ocekuje smanjenje sive ekonomije kroz uvodenje e-fiskalizaci-
je, dok je Dragan Zori¢ iz Porezne uprave Republike Srpske
istaknuo vaznost QR kodova u sprecavanju crnog trZzista.

Na kraju konferencije dodijeljena su priznanja ,.Excellence
Award for Digital Innovation®, a dobitnici su Alma Ras, ZZI i
dm drogerie markt, prepoznati po doprinosu u digitalizaciji
trzista.

Konferenciju su podrzali sponzori, medu kojima su Elmed, BH
Telecom, Penny plus, ZZI, EDITEL, dm drogerie markt i
drugi, dok su suorganizatori bili Udruga poslodavaca FBiH,
Gospodarska komora FBiH i RS te eCommerce asocijacija
BiH. Ova konferencija oznacava znacajan korak prema digital-
noj buducnosti BiH, omoguéujuéi domacim kompanijama pri-
premu za globalno trZiSte.

Za viSe informacija posjetite www.gs1bih.org
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MOST ILI KOMPAS? KAKO EDI
POSTAVLJA SMJERNICE
| POVEZUJE SVJETOVE?

Tijekom sastanka s dobavljacima automobilske industrije u studenome,
Jarostaw Trzpiel predstavio je inovativan pristup svijetu EDI-ja, usporedujuci
ga s kompasom koji odreduje Cetiri glavna smjera komunikacije.

U ¢lanku Jarostaw Trzpiel predstavlja ovu sloZenu temu kroz
analogije i prakti¢ne primjere, ¢ineci je dostupnijom §iroj
publici. Saznajte kako EDI tehnologija povezuje dobavljace i
kupce kako bi stvorili ,,Evrste mostove” u dinami¢noj auto-
mobilskoj industriji.

EDI MOST - tako je naziv jedne od mojih prezentacija, koju
sam imao priliku predstaviti tijekom sastanka s dobavljacima
automobila u studenom 2023. godine. Unato¢ pauzi za rucak
koja se bliZila, dvorana je bila ispunjena do posljednjeg mjes-
ta, §to je pokazalo veliki interes za temu.

Rade¢i na ovoj prezentaciji, pokuSao sam pronaci reference
na predmete ili aktivnosti koji su dio naSe svakodnevnice. Na
taj sam nacin Zelio docarati svijet EDI-ja, koji je razumljiv
samo uskoj skupini stru¢njaka. Cilj mi je bio prenijeti ova
sloZena pitanja na pristupacan i razumljiv nacin, §to se poka-
zalo kao poprili¢an izazov.

Usporedio sam svijet EDI-ja s kompasom koji pokazuje Cetiri
glavna smjera. U mojoj prezentaciji ti su smjerovi promijen-
jeni u: komunikacijski kanal, vrste razmjenjivanih poruka,
format/jezik razmjenjivanih poruka i metode identificiranja
stranaka. Ova struktura omogudila mi je postupno i logi¢no
uvodenje sluSatelja u svijet EDI-ja, koji se na prvi pogled
moZe Ciniti kompliciranim.

Najmanji naglasak stavljam na identifikaciju, s kojom su se
na$i sluSatelji nosili bez vecih problema. Savladavanje
umijeca identificiranja tvrtke po GLN ili DUNS kodovima
nije bilo teSko, a prvi smjer EDI kompasa brzo je otkriven.
Usporedio sam to s odredivanjem sjevera na no¢nom nebu,
gdje je Sjevernjaca pouzdana referentna tocka.

Drugi smjer u ,,EDI ruZi vjetrova® odnosio se na komunika-
cijske protokole. Uvijek sam povezivao EDI komunikacijske
kanale s izgradnjom mostova koji povezuju razli¢ita mjesta

Jarostaw Trzpiel
Prodajni savjetnik
Uprave

EDITEL Poljska S .A.

— bas kao Sto naSe usluge povezuju dobavljace s kupcima.
Usporedio sam najstarije kamene mostove s x400 kutijama,
koje su nekad bile temelj komunikacijske infrastrukture za
tvrtke koje pokre¢u EDI. Danas me svaka AS2 ili AS4 veza
podsjeca na ,,Zlatna vrata®, preko kojih se mogu razmijeniti
tisuée poruka, omogucujuéi nasim izvodacima da postignu
najviSu razinu organizacije procesa koju nudi EDI .

Treéi smjer na EDI kompasu odnosio se na tipove razmijen-
jenih poruka. Moje pozivanje na analogni prodajni proces
omogucilo je sudionicima na prezentaciji da brzo definiraju
najcesce razmjenjivane poruke putem EDI-ja, poput narudZzbi,
racuna ili otpremnica. Ove usporedbe ucinile su sloZene pro-
cese mnogo razumljivijima.

Cetvrti smjer — jezik razmjene podataka — zahtijevao je od
mene da napravim jo§ promiSljeniju usporedbu kako bih
objasnio zaSto je toliko vazan i zaSto uopée postoji. U tom
kontekstu koristio sam analogiju s Napoleonom i njegovom
ekspedicijom u Egipat, iz koje je donio ,.kamen iz Rosette*.
To je jedan od najstarijih prevoditeljskih alata koje je svijet
sacuvao, iako naravno nije doslovni prikaz mapiranja datote-



ka narudzbi iz formata EDIFACT D.96A u XML. Jean-Fran-
¢ois Champollion, zahvaljujuéi prouc¢avanju natpisa s kopije
kamena iz Rosette, deSifrirao je drevne egipatske hijeroglife,
Sto je otvorilo vrata razumijevanju egipatske kulture. Umjesto
spominjanja Babilonske kule, odlu¢io sam natjerati svoje
slusatelje da razmiSljaju o ulozi kamena iz Rosette i da se
zainteresiraju za Champollionovu pric¢u, koja bi ih mogla
potaknuti da nauce viSe o prevodenju i standardizaciji, koji su
toliko vazni u svijetu EDI-ja.

Cijela moja prezentacija, osim teorijske rasprave o EDI pro-
jektu, ukljucivala je i fotografije i studiju slucaja jednog od
naS$ih najvecih klijenata — Bury Sp. z 0.0. Ova tvrtka savrSeno
se uklapa u moj ,,EDI kompas®. Identifikacija tvrtke Bury
prema DUNS i GLN brojevima po pojedinim primateljima,
Sirok raspon razmijenjenih poruka (prognoze proizvodnje,
prognoze isporuke, obavijesti o isporuci, racuni, narudzbe),
razli¢iti formati datoteka (EDIFACT, ODETTE, VDA, ANSI)
i suradnja s viSe od 80 tvornica za proizvodnju automobila ili
autodijelova, savr§eno prikazuju sva Cetiri smjera mog EDI
kompasa.

Iako je naslov prezentacije glasio ,EDI MOST* umjesto ,EDI
KOMPAS*, zbog moje sklonosti ka izgradnji, a ne navigaciji,

uvjeren sam da sam uspio uspje$no kombinirati oba pristupa
kako bih stvorio suvislu i zanimljivu prezentaciju.

EDI

EDI ili elektronicka razmjena podataka,
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odnosi se na razmjenu elektronickih poslov-
nih dokumenata izmedu poslovnih partnera.

Cilj EDI-ja je postici najvisu mogucu razinu
automatizacifje postupaka putem integrirane
razmjene podataka, izbjegavajuci pritom
fizicke i papirnate poslovne transakcije.

EDI se koristi za razmjenu informacija o
narudzbama izmedu maloprodajnih tvrtki i
proizvodaca i za postupke fakturiranja, sto
omogucuje e-racun.

Koristi se i za slanje elektroni¢kih narudzbi
za dostavu pruzateljima logistickih usluga te
navodenje informacija o artiklu ili obradu
zahtjeva za placanje.

Standardizirana tehnologija omogucuje
tvrtkama bilo koje velicine, u bilo kojoj
industriji te u bilo kojoj zemlji, da razmjenjuju
poslovne podatke neovisno o komunikacij-
skom kanalu, formatu podataka i medijima
koje koriste.
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